01 WM@M@% i‘B délaUnién'y
“~deUniversidades de"Am Myel Cﬁnbe 35

E TS ) 88| Pl (st S

XV Asamblea General

25 al 28 octubre del 2016
en la Ciudad de Medellin Colombia,
siendo sede la Universidad EAFIT bajo las siguientes:

El acceso a fuentes de

- sl

&

= ” 7',4‘4 ’ ¢ r«! Ry T |
financiamiento delas MIPyME Flb
= =en Mex1co ;
B &l
% i
T Bl
,.,!;i‘. : 4



El acceso a fuentes de
financiamiento de las MIPyME
en México

AREAS TEMATICAS
Emprendimiento y Creacién de pequeinias y medianas

SUBAREA
empresas Creacién de micro, pequeiias y medianas empresas

AUTOR

Elda Leticia Le6n Vite

Afiliacién Institucional

Profesora Investigadora de Tiempo Completo del Departamento de Economia y Negocios.
Institucién: Universidad del Caribe, Departamento de Economia y Negocios.

Domicilio: Lote 1, Manzana 1, Regién 78, Esq. Fraccionamiento Tabachines,

Cancun, Quintana Roo, México. C: P: 77528.

Numero de Teléfono: (998) 881 4400 Ext. 1266 y 1137.

Direccién Electrénica: eleon@ucaribe.edu.mx

AUTOR

Maria Luisa Saavedra Garcia

Afiliaciéon Institucional

Profesora Investigadora de tiempo completo de la Facultad

de Contaduria y Administracién (FCA) Divisién Investigacién.
Institucion: Universidad Nacional Auténoma de México.
Direccién Electrénica: maluisasaavedra@yahoo.com
Direccién para correspondencia: Lote 1, Manzana 1, Regi6én 78,
Esq. Fraccionamiento Tabachines, Canciin, Quintana Roo,
México. C: P: 77528. lenvite@yahoo.com.mx

Domicilio: Circuito exterior s/n, Ciudad Universitaria, Col. Santo Domingo,
Delegacién Coyoacan, México, D.F. C.P. 04510




El acceso a fuentes de financiamiento de las MIPyME en México
RESUMEN

Las crisis financieras que se han venido presentando en todo el mundo han hecho que el finan-
ciamiento siga siento un tema de actualidad, ya que toda empresa nueva o en marcha requiere
financiarse, para poder constituirse o para operar y desarrollarse, por lo tanto, el acceso al crédito
o financiamiento se torna un aspecto fundamental en el desarrollo sobre todo de las economias
emergentes. Las preguntas que constantemente se hacen los empresarios son, ;Cémo se puede
obtener financiamiento? ;A qué costo? y ;Qué tan factible es tener acceso a él?

El objetivo de este trabajo consiste realizar una revisién con la finalidad de conocer, cuales son las
politicas tanto de la Banca Publica y Privada para que las MIPyME en México puedan obtener finan-
ciamiento, resaltando diferentes elementos como, tasas de interés, tiempo de permanencia en el
mercado, garantias y el tamafio de su infraestructura, entre otras, a partir de una investigacién
documental recopilando las fuentes de informacién disponibles acerca del tema en cuestion.

El principal hallazgo es que existe diversidad de fuentes de financiamiento para la MIPyME en Mé-
xico, tanto de la Banca comercial, como de la Banca de Desarrollo, sin embargo, las elevadas tasas
de interés, la falta de acceso a crédito a largo plazo, y las dificultades asociadas a la constitucién de
garantias, son las carencias que los microempresarios identifican que estan frenando el acceso al
financiamiento, que sigue siendo un obstaculo para el desarrollo de las empresas.

Palabras clave: Financiamiento, MIPYME, Crédito.
ANTECEDENTES

Pavén (2010) senala que la estructura del sistema financiero de cada pais influye decisivamente en
el grado de acceso al financiamiento, y que a partir de la década de los noventa la participaciéon del
Estado Mexicano en la economia sufrié un retroceso, dandole avance al sector privado, provocando
una retracciéon de los bancos publicos a favor de los bancos privados. Dada esta retracciéon de los
bancos publicos, los bancos privados imponen sus politicas en el otorgamiento de créditos, en las
cuales se hace notoria la divisién que hacen entre financiar a una microempresa, como en otorgar
financiamiento a una pequefia, mediana y gran empresa.

En México el sistema financiero esta integrado por instituciones reguladoras o normativas, enti-
dades operativas (Intermediarios Financieros, Grupos Financieros e Inversionistas) y entidades de
apoyo; ademas de las normas y mecanismos que hacen posible el intercambio de titulos inscritos
en el Registro Nacional de Valores e intermediarios y aprobados por la Bolsa Mexicana de Valores
(AMIB, 2000).

Enesta investigacién se pretenden responder a las preguntas, ; Cémo se puede obtener financiamien-
to? ;A qué costo? y ;Qué tan factible es tener acceso a é1?, a través de una investigacién documental.

I. Principales fuentes de financiamiento de las MIPyME en México

El Financiamiento es la aportacién de fondos y recursos econémicos necesarios para el desarrollo
de una actividad productiva, asi como, para poder emprender, y también invertir en actividades
innovadoras, tecnolégicas y de comunicacién, cuyo costo esta representado por los intereses o di-
videndos que deban pagarse por su utilizacién.




Milesi y Aggio (2008) clasifican las fuentes de financiamiento de las MIPyME en diez categorias:

1) Recursos propios (incluye reinversion de utilidades).

2) Bancos privados.

3) Proveedores.

4) Bancos publicos.

5) Clientes extranjeros.

6) Programas publicos de apoyo a la innovacién individuales. 7) Clientes nacionales.
8) Programas publicos de apoyo a la innovacién asociativos. 9) Fundaciones.

10) Otros.

Con base en la Ley de Instituciones de Crédito, y la Ley General de Organizaciones y Actividades
Auxiliares del Crédito, ambas con la tltima reforma publicada en el DOF 10-01-2014, se muestran
las diferentes fuentes de financiamiento externo a las que mas recurren las MIPyME en México.




Cuadro 1. Fuentes de financiamiento externo al que mas recurren las MIPyME en México

Fuente de
Financiamiento
Externo

Concepto

Aceptaciones Bancarias

Es la herramienta de financiamiento a corto plazo, por medio del cual el sistema
financiero otorga recursos a las empresas a través de la aceptacion de un titulo de
crédito.

Arrendamiento
Financiero

Es un contrato por medio del cual la arrendadora esta obligada a adquirir determinados
bienes tangibles y otorgarle uso y goce temporal en un plazo forzoso a cambio de una
contraprestacion, la cual se liquidara en pagos parciales debiendo ser esta equivalente a
valor del bien.

Crédito Comercial

Surge de las operaciones diarias con los proveedores de bienes y servicios de la
empresa, tiene como caracteristicas que, su limite de crédito se basa en los consumos
periddicos del cliente, que no tiene costo explicito y es un crédito revolvente, y se
considera que es facil accesar a ¢l.

Crédito de Habilitacion
o Avio

Es aquel que se aplica a la adquisicién de materia prima e insumos para la produccién,
pago de sueldos, salarios y gastos de produccion; los que son destinados para la
industria es para materia prima, mano de obra y los costos relacionados con la
produccion.

Crédito Hipotecario

Son pasivos contratados con instituciones de crédito generalmente para ser aplicados en
proyectos de inversién en los que se involucra el crecimiento y la expansion de
capacidad productiva, reubicaciones, modernizacién de plantas o proyectos para los
productos.

Crédito de Exportacion

Es aquel que se otorga una vez que se ha terminado el proceso de produccion, liquidado
el crédito de pre exportacion, con la finalidad de financiar las cuentas por cobrar,
producto de la venta al exterior y hasta su cobro en el que se liquida a dicha institucién
del financiamiento recibido.

Crédito de Pre
Exportacion

Es aquel que se otorga cuando una empresa mexicana necesita financiarse durante el
proceso productivo para lograr un pedido firme al exterior.

Crédito Directo o
Quirografario

Su principal objetivo es el de cubrir necesidades eventuales de recursos, para la
adquisicion de mercancia o materiales, ya sea por oportunidad de precio, escasez del
producto, entre otras, se emiten titulos de crédito en los que la tinica garantia es la firma
del deudor y en ocasiones la firma de un aval.

Créditos Prendarios

Son aquellos que se aplican hacia la adquisicion de bienes especificos los cuales quedan
en garantia del crédito otorgado, bajo un contrato en donde se especifica el monto, el
plazo, el bien a adquirir y la prenda que se deja en garantia.

Crédito Refaccionario

Es a largo plazo, se utiliza para la compra de maquinaria y equipo, matrices y moldes,
construcciones, ampliaciéon y modificacion de nuevas industrias, su pago es por medio
de las utilidades y es a partir de pagos mensuales de capital o intereses, quedando en
garantia los bienes que se adquieren con el crédito o las unidades industriales, hipoteca
sobre bienes inmuebles.

Factoraje Financiero

Esta orientado a satisfacer las necesidades de capital de trabajo de las empresas
proporcionandoles la liquidez requerida en el momento oportuno; el factoraje consiste
en la venta de los derechos de crédito de la cartera no vencida de clientes de una
empresa a otra especialmente constituida para el efecto.

Obligaciones

Son titulos de crédito que emiten las sociedades anonimas que incorporan un derecho de
crédito que resulta de los préstamos representados por titulos negociable, haciendo
practicamente que una deuda publica quede a cargo de una empresa.

Papel Comercial

Es un crédito a corto plazo documentado con pagarés, denominados en moneda nacional
suscrito por sociedades anénimas mexicanas e inscritos en el registro nacional de
valores intermediarios, asi como, en la bolsa mexicana de valores en donde cotizaran
excepto el papel comercial avalado por sociedades nacionales de crédito, se venden a
descuento o a precio dependiendo de quién los emita, cuando son indizados a la
inflacion el rendimiento derivado de la inflacién se incorpora al precio, y que éstos se
coloquen a descuento o a precio depende de la tasa de colocacion, y la tasa pactada.

Fuente: Elaboracién propia con base en la Ley de Instituciones de Crédito, tiltima reforma publicada DOF 10-01- 2014 y
Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito, Giltima reforma publicada DOF 10- 01-2014




II. Riesgo porcentual que asumen las MIPyME en México por acudir a fuentes de finan-
ciamiento de la Banca Comercial

En cuanto a los tipos de crédito que otorga la Banca Comercial a las MIPyME en México, se encontro
que las principales instituciones financieras y crediticias que operan en México?, ofertan diferen-
tes tipos de crédito dirigidos a las micro, pequenas y medianas empresas, ya sean personas fisicas
con actividad empresarial o personas morales (juridicas) tendientes a generar utilidades, las tasas
de interés se fijan con base en el tipo de crédito que se esta solicitando, los plazos también son va-
riables, siendo el menor de 12 meses y el mayor hasta 4 afios, los montos de los créditos otorgados
también tienen variacion, siendo 8 millones de pesos M. N. el de mayor monto (Ver cuadro 2).

En cuanto al destino del crédito, en su mayoria se usan para cubrir necesidades de capital de traba-
jo, compra de activo fijo, gastos operativos y gastos imprevistos, que se deban cubrir al corto plazo.
Existen también créditos a MIPyME para impulsar las actividades de comercio exterior, y para im-
pulsar las actividades de aquellas empresas de menor tamaio que sean proveedores de Entidades
Gubernamentales.

En el cuadro 2 también se muestran los requisitos que solicita la Banca Comercial a las MIPyME
para poderles otorgar el crédito, destaca que, en todos los casos se requiere un obligado solidario,
que las empresas estén registradas ante las autoridades hacendarias (Registro Federal de Contri-
buyentes), ademas de estos requisitos, Banamex pide que el negocio tenga 4 afios de operacién.

Bancomer les solicita que tengan ventas minimas de 50 mil pesos M.N., con el negocio en marcha
con mas de 2 anos de operacion, el solicitante y el aval no deben tener antecedentes negativos en
el bur6 de crédito. Banorte requiere un bien raiz libre de gravamen, y mostrar estados de cuenta
de cheques de 6 meses en un solo banco. HSBC pone como requisito la edad para poder otorgar el
crédito siendo la minima 25 anos y la maxima 70 afios, que se tengan ventas anuales hasta de 60
millones de pesos, contar con referencia crediticias, no presentar pérdida en la declaracién anual
de impuestos, ni quiebra técnica.

IXE, solicita un ingreso comprobable bruto mensual minimo de $60,000 pesos M.N., y un buen
historial crediticio. Santander, es el banco que proporciona mas oferta crediticia, tiene un crédi-
to especifico para personas fisicas del Régimen de Incorporacién Fiscal, en donde les solicita que
comprueben una antigiiedad mayor a 2 afios como RIF (se cuenta la antigiiedad que tuvo anterior-
mente como REPECO), también oferta un crédito a MIPyME para impulsar sus actividades como
proveedores de Entidades Gubernamentales, en donde uno de los requisitos es estar inscritos en
cadenas productivas con Santander (véase el cuadro 2).

1 Se tomaron en consideracion a las Instituciones que operan en todo el territorio nacional omitiendo las que tienen sucursales
s6lo en algunos estados.




Cuadro 2. Tipos de crédito que otorgan a las MIPyME las principales Instituciones Financieras
y Crediticias en México

Institucion Nombre del Monto del
Financiera o om’ re ¢ Tasa de interés Plazo 0'} 0, ¢ Destino del Crédito Requisitos para la obtencion del crédito
— crédito crédito
Crediticia
Desde
$3:SOOO Llenar la Solicitud Contrato correspondiente.
Crédito Simple 10.5% Anual 12 2 36 meses hasta Compra de Acm'ro Fijo [Identificacion oficial, tuya y de tus o'b]lga'd'os s.ohdanos (si aplica).
$4'500,000 Gastos operativos  [Alta en la SHCP o Constancia de Situacion Fiscal (con menos de 6
<o I\’/I N meses de expedicion).
pe o Comprobante de domicilio personal y fiscal
Pagos minimos 4 afios de operacion en el negocio (aplica para PFAE y PM).
BANAMEX e . .
mensuales & FM2 o Carta de Naturalizacion (solo aplica para extranjeros).
Crédito equivalentes a 3% de $]:2)§SOOO Requiere Obligado Solidario para Persona Moral
Revolvente | Tasa variable desde | capital mas el interés ha;la Pago de necesidades al |Requiere Obligado Solidario para Persona Fisica con Actividad
(Linea de TIIE + 6.0% generado a la ultima i corto plazo Empresarial a partir de $1,000,000.
i ..., | $2250,000 . P S .
Crédito) fecha de disposicion, et Importante: No serdn sujetos de crédito clientes que se dediquen a
con un minimo de PESOSEE construccion de vivienda y/o servicios complementarios.
$1,500 pesos M.N.
Desde Adquisicion de Ser persona fisica con actividad empresarial o persona moral.
. . v L. . )
o TIIE + 5.5% hasta $50,000 mventanols' de lenta entas. minimas mensualesl de 50 mll pesos. .
Crédito Simple TIIE + 16.0% 12,24 a 36 meses hasta recuperacion, gastos |Negocio en marcha con mas de 2 afios de operacion.
e 15°000,000 imprevistos y Solicitante, principal y aval, sin antecedentes negativos en el burd de
pesos MLN. | reparaciones mayores |crédito.
BBVA Doélares LIBOR + 5
BANCOMER puntos hasta LIBOR ' En caso de PFCAE, olo-puedc contratar cuenta de cheques en otra
. Para impulsar las  |moneda en zona fronteriza.
Comercio 10 anual actividades de comercio [Para beneficio en tasa para crédito requiere carta declaratoria de ser
Exterior-Solucion |(LIBORIM=0.1819)|  Variable Variable [*" parh erecio redy
exterior en el segmento |exportador, exportador indirecto o importador.
PyMEs Pesos desde TIIE + .. A .
4.5 TIIE 415 de PyMEs Para el servicio de compra-venta de dolares, requiere contar con
(TITE=4.0290) Bancomer.com para negocios.




Institucion

Nombre del

Monto del

Financiera o cdit Tasa de interés Plazo sdit Destino del Crédito Requisitos para la obtencion del crédito
Crediticia credio credio
Tarjeta de crédito| Orginaria 29.90% Necesidades de ) )
empuea  |Anualde disposicion| 3 a 36 meses Variable | administracion de flujo Pa,ga‘re. e a,]a su-cursal ok et e
ncgpcis 30% e Cap crédito para poder firmar el pagaré y disponer de los recursos.
Credilinea: Es necesario que se cuente con el servicio de Banorte en
Desde su Empresa para poder disponer de los recursos del crédito.
Crediactivo. Para i b $100000 | Adquisicion de Activo |Tarjeta de disposicion: Se apertura cuenta exclusiva para utilzar este
) . ja 0 varible. . . : P -
BANORTE capital de trabajo/ CATJI 2 6% s VA Hasta 10 afios hasta  |Fijo y para necesidades |medio el cual estd relacionado a un phistico.
Activo Fijo - $20000000 | de Capital de Trabajo |Garantizar con Bien Inmuebl.
pesos M.N.
) Desde - . . .
Microapoyo. $0000 Personas Fisicas con Actividad Empresarial que se encuentren bajo
Crédito para Fija o varble. . ’ Capital de trabajoy ~ [el Régimen de Incorporacion Fiscal (RIF)
. . Hasta 4 afios hasta . .
Capitalde  |CAT 28.9% sm IVA $300000 Gastos operativos  {Contar con un bien raiz libre de gravamen.
Trabajo pests i\/IN Mostrar estados de cuenta de cheques (6 meses de un solo banco).
] Ser Persona Fisica con Actividad Empresarial o Persona Moral
Miroemets Desde Edad de 25 2 70 aos.
Persona Fsica $20000 Ventas anuales hasta de 60 millones de pesos.
4.03% ’ ) ) . o
) ’ Hasta 48 meses hasta Capital de trabajo | Contar con referencias crediticias.
Microempresas $400,000 Antigiiedad minima de 2 afios en el domicilio actual o 3 afios
Persona Moral pesos MN. considerando domicilio actual y anterior.
0,
Crédioa 387% Estar dado de alta en Hacienda con antigiiedad minima de 3 afios.
. Presentar un obligado solidario.
HSBC Negocios o . o e
Revolvente No presentar pérdida en la declaracion anual ni quiebra técnica.
Pequeia Empresa Solicitud / Contrato debidamente requisitada y firmada.
Persona Fisica Identificacion oﬁcia! vigente. . ‘
403% Hasta REC o Alta en Hacienda con antigiiedad minima de 3 afios.
PR Hasta 48 meses | $2'500.000 |  Capital de trabajo | Comprobante de domicilio del contratante y del obligado solidario.
Persona Moral pesos MN. Acta constitutiva, Poderes y Reformaas (Persona Moral).
377% Pasaporte y forma migratoria (FM2 o FM3) vigentes en caso de que
el principal accionista de la empresa sea extranjero.
Ser Persona Fisica con Actividad Empresarial.
Edad de 18 aflos en adelante.
Ingreso comprobable bruto mensual minimo de $60,000 pesos MN.
Antigiiedad minima de 6 meses a 1 afio en el domicilio actual o 1 afio
de antigiiedad en el domicilio anterior.
Buen historial crediticio.
. . . . |Solicitud / Contrato debidamente requisitada y firmada.
IXEBANCO | Ie Credinet |CAT23.89% Amal| Desde [2meses | Varible | Capitalde trabajo | oo oo oo ccDCamente Fequistaca y fma

Identificacion oficial vigente.

REC o Alta en Hacienda con antigiiedad minima de 3 afios.
Comprobante de domicilio del contratante y del obligado solidario.
Pasaporte y forma migratoria (FM2) vigentes en caso de ser
extranjero.

Declaraciones de impuestos anual y en su caso parcial 6 tiltimos dos
estados de cuenta de mversion o de cheques.




Institucion

Nombre del

Monto del

Financiera o . Tasa de interés Plazo . Destino del Crédito Requisitos para la obtencion del cré dito
L crédito crédito
Crediticia
Hasta § Capital de trabaj
e Variable dependiento 7 mﬂlas i N i e
redto Agl | o del erédio meses lones compra .e ms.umos y
pesos MIN. | materias primas.
Se requiere de un obligado solidario.
Solicitud de Crédito (Persona Fisica y Persona Moral)
Acta Constitutiva de la Sociedad y Estatutos Sociales vigentes
Hasta 36 meses para Hasta 8 | Capital e trabai (Persona Moral).
Crédito Simple Variable dependiento| ~ capital de trabajo mﬂlas " ap. . da ajz‘y Poderes de los representantes legales (Persona Moral)
Tedio St del monto del crédito| Hasta 60 meses para ones adqulslclo{l €8N0\ dentificacion oficial vigente con fotografia y firma (Persona Fisica)
e pesos M.N. fio . -
actwo fijo Comprobantes de mgresos (Persona Fisica y Persona Moral)
. . Hasta 8 . . Cédula de Identificacion Fiscal (RFC)
» ., [Variable dependiento Capital de trabajo y
Crédito en Linca e 12 meses millones de .
del monto del crédito Gastos operativos
pesos M.N.
Financiamiento al corto
L , . . Hasta 8 o
Crédito en Linea |Variable dependiento plazo dirigido a
e 12 meses millones de | . .
Pymes/COMEX |del monto del crédito importadociones y/o
pesos M.N. .
exportaciones
Personas Fisicas con Actividad Empresarial que se encuentren bajo
el Régimen de Incorporacion Fiscal (RIF)
SANTANDER Solicitud de crédito
Capilal e trabajo, pago Amlguedad del negocio mf'iyor a 2 afios como RIF (se considera la
Hasta | 2 proveedoes. comora antigiiedad que tuvo anteriormente como REPECO)
Crédito simple Fia Hasta 36 meses $300.000 : P I,) nmr:f)r Identificacion oficial Yiegente con fotografia y firma
RIF MN. | inventari e Comprobante de domicilio
esos MAN. | mventario, pago . -
i ,’I,) . Comprobante de ngresos (Declaracion Fiscal o Estados de Cuenta o
Serveies Comprobantes de Pago de Impuestos). No es necesario sise tiene
antecedentes crediticios.
Cédula de Identificacion fiscal (RFC) y alta ante el SAT en donde se
identifique como RIF.
Se requiere de un obligado solidario.
0% del Solicitud de Crédito (Persona Fisica y Persona Moral).
: ! gl Acta Constitutiva de la Sociedad y Estatutos Sociales vigentes
V::roi Para mpulsar ks |(Persona Moral).
contrato con
Crédito a . . . actividades de los  |Poderes de los representantes legales (Persona Moral).
Variable dependiento las entidades - . .
Proveedores de . Hasta 36 meses Proveedores de  |Identificacion oficial vigente con fotografia y firma (Persona Fisica).
. del monto del crédito Gubernamen| . . .
Gobierno SEstosnd Entidades Comprobantes de ingresos (Persona Fisica y Persona Moral)
es has
millones de Gubernamentales  [Cédula de Identificacion Fiscal (RFC).
ones . .
Contrato vigente con una de las Entidades Gurbernamentales
pesos

participantes.
Estar mscrito en Cadenas Productivas con Santander

Fuente: Elaboracién propia con base en la informacién publicada al 30 de enero de 2015 en las Instituciones Financieras y créditi-

cias en México




Se elabor6 un comparativo de las tasas de interés que estan operando actualmente las principales Institu-
ciones Financieras y Crediticias y la tasa libre de riesgo, (CETES?) calculada por el Banco de México* (BANXI-
CO) al 22 de abril de 2016, para determinar los puntos porcentuales que les cobran a las MIPyME por el
riesgo asumido, se obtuvieron los siguientes resultados:

Cuadro 3. Analisis comparativo de Tasas de interés de la Banca Comercial

Puntos
AP porcentuales
Institucion
Financiera o Nombre del crédito Tasa de interés ¢ . @8 cs)brados por‘ el
. dias) riesgo asumido
Crediticia . ,
(Tasa de interés
bancaria - CETES)
Crédito Simple 10.50% 3.74% 6.76%
BANAMEX . . .
Crédito Revolvente (Linea de Crédito) 10.06% 3.74% 6.32%
De Crédito Simple 9.56% 3.74% 5.82%
BBVA Hasta Crédito Simple 20.06% 3.74% 16.32%
BANCOMER Comercio Exterior-Solucion PyMEs 8.56% 3.74% 4.82%
Comercio Exterior-Solucion PyMEs 19.06% 3.74% 15.32%
Tasa Originaria para Tarjeta de crédito . 0 o
) et 29.90% 3.74% 26.16%
Anual de disposicion de Tarjeta de 30.00% 3.74% 26.26%
crédito empuje a negocios ) ) )
BANORTE Crediactivo. Para capital de trabajo/ 12.60% 3.74% 8.86%
Activo Fijo (Valor CAT) U0 e SOR70
Microapoyo. Crédito para Capital de 5 D o
Trabajo (Valor CAT) 28.90% 3.74% 25.16%
Cr§d1to a Negocios Revolvregte 4.03% 3.74% 0.29%
Microempresas Persona Fisica
i Crédito a Ne};gocms Ii)evolvenlt\jI | 3.87% 3749 0.13%
HSBC icroempresas Persona Persona Mora
Crédito a Negocios Revolve'n.te Pequeila 4.03% 3.74% 0.29%
Fmpresa Persona Fisica
Crédito a Negocios Revolvente Pequeila o n o
Fmpresa Persona Moral S Sl E9%
IXE BANCO Ixe Credinet (Valor CAT) 23.89% 3.74% 20.15%
PROMEDIO 14.59% 10.85%

Como se puede ver en el cuadro 3, la tasa promedio a la que otorgan créditos, los Bancos Comerciales en Mé-
xico a las MIPyME, es de 14.59% y los puntos porcentuales de riesgo promedio que calculan para este sector
empresarial es de 10.85 puntos porcentuales. Siendo que el de menor costo el crédito revolvente que otorga
HSBC a la pequeina empresa persona moral pues los puntos porcentuales percibidos alcanzan solamente el
0.03%; mientras que el crédito de costo mas elevado es el que ofrece Banorte a través de una tarjeta de cré-
dito para negocios, donde el riesgo percibido se traduce en 26.26 puntos porcentuales.

2 CETES (Certificados de la Tesoreria) son titulos de crédito al portador emitidos por el Gobierno Federal Mexicano desde 1978, en los
cuales se consigna la obligacion de éste a pagar su valor nominal al vencimiento.

* BANXICO, es el Banco Central del Estado Mexicano, por mandato constitucional, es autbnomo en sus funciones y administracion. Su
finalidad es proveer a la economia del pais de moneda nacional y su objetivo prioritario es procurar la estabilidad del poder adquisitivo
de dicha moneda.




Es de destacar que en el caso mexicano, muchas empresas no cumplen los requisitos que exige la banca para
hacerse acreedores a recibir este tipo de financiamientos por lo que tienen que recurrir a financiamientos
de proveedores y de familiares o agiotistas que cobran elevadas tasas de interés.

Lo anterior, esta demostrado en los datos que arroja el ENAMIN (Encuesta nacional de micronegocios), de
acuerdo con INEGI (2012), donde se encontr6 que las PYME no cuentan con documentacién adecuada para
demostrar su capacidad de pago, esto debido a que no cuentan con registros contables (65%) y tampoco
emiten comprobantes e ventas (85%).

A continuacién se presenta la evolucién del financiamiento a la PYME mexicana a través de la Banca Comercial:

Cuadro 4. Empresas con Financiamiento de la Banca Comercial en México

Fecha Sistema Grandes PYMES Medianas P:i]z:.ﬁgs
2009 248472 8,126 240,346 4,065 236,281
2010 273693 9382 264311 4714 259 597
2011 298233 10453 287,780 5,354 282,426
2012 329230 11,116 318,114 6,445 311,669
2013 326378 12,250 314,128 7,376 306,752
2014 316579 12732 303,847 8,161 295 686

Tasa de crecimiento

promedio anual 2009-14 496 940 480 14.96 459

Fuente: Banxico (2015).

Como se puede apreciar en el cuadro 4, 1a tasa de crecimiento de las empresas micro y pequenas que tienen
acceso a financiamiento bancario es bajo 4.59%, en comparacién con las medianas que alcanzan el 14.96%
y las grandes que alcanzan 9.40. Este rezago se hace notar también en el monto de financiamiento que el
caso de las PYME alcanz6 en el afio 2014, un 22% del monto total otorgado por la banca al sector empresarial
(Banxico, 2015).

II1. Evolucion de los Programas y Politicas de asistencia financiera para la MIPyME en México

Las politicas y programas de asistencia financiera para la MIPyME en México, antes del afio 2016, estaba
operada por la Secretaria de Economia a través de la Subsecretaria de Pequenas y Medianas Empresas (SPY-
ME), la cual era la institucién involucrada en brindar servicios financieros a partir del Fideicomiso México
Emprende y el Fondo PYME, aunque es importante comentar que las politicas piblicas encaminadas a fi-
nanciar a las pequenas y medianas empresas estan concentradas en Nacional Financiera, S. A. (NAFINSA),
y el Banco Nacional de Comercio Exterior (BANCOMEXT), que operan como bancas de fomento ofreciendo
créditos, factoraje, garantias, etc. (Véase cuadro 4).




Cuadro 4. Politicas y Programas Publicos de asistencia financiera antes del afio 2016 para la MIPyME
en México

Instituciones publicas involucradas en la politica | Sistemas de garantia (Programa de asistencia
de financiamiento a las MIPyME financiera)

* Fondo de NAFINSA

* Programa de Garantias (SPYME)
* Tipologia del SNG: Fondos

* Ao de constitucion:

NAFINSA (1997).

* Origen de recursos: Publicos.

*México Emprende-Fondo PYME (Fideicomiso
adscrito a la SPYME).

*NAFINSA (Banca de Desarrollo).
*BANCOMEXT (Banca de Desarrollo).

* Instituto del Emprendedor

Fuente: Saavedra, M. y Ledn, E. (2014) con base en Ferraro (2011).

A continuacién se describe el Fondo de apoyo para la PYME, conocido como el Fondo Nacional Emprende-
dor, antes Fondo PYME.

Fondo Nacional Emprendedor

La SPYME fue reemplazada por el Instituto del Emprendedor y los recursos se concentraron en el Fondo Na-
cional Emprendedor. El Fondo es administrado por la Secretaria de Economia a través de la Subsecretaria
de Fondo Nacional Emprendedor, es un instrumento financiero federal creado en 2004 que surge para fo-
mentar el desarrollo econémico de las micro, pequefias y medianas empresas en México, con la finalidad de
que puedan ser competitivas y logren crecimiento econémico. Se consolida como instrumento importante
del gobierno federal para soportar el Plan General de Desarrollo 2006-2012 en el eje dos que se denomina
“Economia competitiva y generadora de empleos”.

Estos recursos no se otorgan directamente a los emprendedores o microempresarios, se otorga a organis-
mos intermedios, como son las incubadoras o aceleradoras de negocios, a través de las direcciones de los
programas especificos. Dicho Fondo cuenta con alianzas estatales, municipales y también internacionales,
que dan diversas opciones a los organismos intermedios o programas para apoyar a diversos empresarios
en diversos segmentos.

Como se observa en el cuadro 5, la SPYME operaba el Fondo PYME a través de 26 programas, actualmente la
Secretaria de Economia opera el Fondo Nacional Emprendedor a través de 29 programas, sin embargo, no
todos los segmentos conservan los mismos programas.

El segmento de Emprendedores con SPYME se enfocaba a cuatro programas, actualmente en el Fondo Na-
cional Emprendedor (FNE) se enfoca sélo a tres programas y desaparece el programa de Capacitacién y
Consultoria para Emprendedores.

Respecto del segmento de Microempresas con SPYME se operaban seis programas, actualmente en el FNE
desaparecen los programas de “mi taller, mi farmacia, mi panaderia, PROMODE”, y quedan operando ac-
tualmente en el FNE los programas de “mi tortilla y mi tienda”, y se incluye el programa de “Franquicias”.

Sin embargo, en el segmento de PYMES la SPYME operaba con cinco programas, y actualmente el FNE esta
operando diez, en donde esta incluyendo programas como “Asistencia financiera, Intermediarios financie-
ros no bancarios, Promocién, Centros México emprende, Capacitacién y Consultoria empresarial, Moderni-
za, y Pyme-jica”.




Elsegmento de empresas Gacela con SPYME se operaban seis programas, actualmente en el FNE se estan ope-
rando 3 programas, ya que quitaron a las “Aceleradoras (TECHBA + Nacionales), Franquicias, E-BAY, SIEM”.

Y practicamente se eliminaron los programas que operaban en la SPYME del segmento de Tractoras, que-
dando diez programas con diferente objetivo en el Fondo Nacional Emprendedor (Véase cuadro 5).

Cuadro 5. Evolucién de los Programas de Fomento para las MIPyME en México

SPYME operando el Fondo PYME.
Apoyo por segmento
(2006-2012)

Secretaria de Economia operando el Fondo Nacional
Emprendedor.
Apoyo por segmento
(a partir del 28 de marzo de 2012-2016)

Emprendedores:
a) Jovenes Emprendedores.
b) Incubadoras.
¢) Capital Semilla
d) Capacitacion y Consultoria.

Nuevos Emprendedores:
a) Emprendedores.
b) Incubadoras de Empresas.
¢) Capital Semilla.

Microempresas:
a) Mi tortilla.
b) Mi tienda.
¢) Mi taller.
d) Mi farmacia.
e) Mi panaderia.

f) PROMODE

Microempresas:
a) Mi tortilla.
b) Franquicias.
¢) Mi tienda.

PYMES:
a) Garantias.
b) Extensionismo Financiero.
¢) Desastres Naturales.
d) Proyectos Productivos.
e) Intermediarios Financieros Especializados

(IFES)

PYMES:
a) Sistema Nacional de Garantias.
b) Programas emergentes.
¢) Asesoria Financiera.
d) Intermediarios financieros no bancarios.
e) Proyectos Productivos.
f)  Promocidn.
g) Centros México emprende.
h) Capacitacion y Consultoria empresarial.

1)  Moderniza.
1) Pyme-jica.

Gacelas:
a) Fondo de Innovacion Tecnologica.
b) Aceleradoras (TECHBA + Nacionales)
¢) Parques Tecnoldgicos y PYME.
d) Franquicias.
e) E-BAY
f) SIEM

Empresas Gacela:
a) Innovacidn y desarrollo tecnologico.
b) Parques Tecnologicos.
¢) Aceleradoras de negocios.

Empresas Tractoras:
a) Desarrollo de Proveedores.
b) Desarrollo sectorial.
¢) Integradoras y Sares.
d) Oferta Exportable.
e) PIAPYME.

Empresas Tractoras:

a) Centros pymexporta.

b) Exportaciones: capacitacion, consultoria y
estudios en materia de comercio exterior.

¢) Organismos de comercio exterior.

d) Exportaciones:  centros de  atencion
empresarial, puntos de venta en el
extranjero y comercializadoras.

e) Empresas tractoras.

f) Empresas integradoras.

g) Parques industriales.

h) Proyectos estratégicos.

1)  Desarrollo sectorial.

j) Hecho en México.

Elaboracién propia de acuerdo con la informacién de la Gltima modificacién publicada en el D.O.F. del 12 de noviembre de 2012
sobre el Fondo PYME.




Actualmente en 2016, el Fondo nacional Emprendedor, opera diferentes programas de apoyo para las MIPy-
ME en México, como se puede observar en el cuadro 6.

Cuadro 6. Catalogo de Programas del Fondo PYME en el afio 2016 en México

Emprendedores
Programa Objetivo: Fomentar el espiritu emprendedor y la cultura empresarial, a través del ‘
Emprendedores desarrollo de habilidades empresariales y crear un semillero de proyectos

emprendedores a mediano plazo, que acudan a las incubadoras que integran el
Sistema Nacional de Incubaciéon de Empresas.

Responsable: Direccion de Modernizacion de la Direccion General de
Capacitacion, Innovacion y Fomento.

Objetivo: Brindar a los emprendedores que desean iniciar un negocio, Servicios
Programa Incubadoras | integrales de consultoria y acompafiamiento empresarial, evaluando la viabilidad
de empresa técnica, financiera y de mercado de su plan de negocios, a través de las incubadoras
que integran el Sistema Nacional de Incubacion de Empresas.

Responsable: Direccion de Modernizacion de la Direccion General de
Capacitacion, Innovacion y Fomento.

Objetivo: Otorgar apoyo financiero a los proyectos viables de emprendedores, para
Programa Capital | formacion y arranque de nuevos negocios egresados de las incubadoras
Semilla reconocidas por el Sistema Nacional de Incubacion.




Responsable: Direccién de Fomento a la Inversion y Coinversiones de la Direccion
General de Acceso al Financiamiento.

Microempresas

Programa Mi Tortilla

Objetivo: Mejorar la competitividad y participacion de mercado de la industria de
la masa y la tortilla por medio de su modernizaciéon administrativa, comercial y
tecnoldgica.

Responsable: Direccién de Franquicias de la Direccion General de Desarrollo
Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programa Franquicias

Poner al alcance de mas mexicanos la posibilidad de emprender un nuevo negocio
con el apoyo y experiencia de una empresa franquiciante, aumentando sus
probabilidades de ¢éxito y apoyando la creacion permanente de mds y mejores
empleos. Apoya la evolucidon de negocios exitoso, independientes a ser empresas
franquiciantes. Asimismo, apoya la modernizacion, promocién y consolidaciéon de
los modelos de franquicias existentes.

Responsable: Direccién de Franquicias de la Direccion General de Desarrollo
Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programa Mi Tienda

Objetivo: Generar un proceso de desarrollo competitivo en las empresas de
comercio detallista en México, a través de un proceso de consultoria y capacitacion
para mejorar la administracion y gestion de las tiendas de abarrotes, que promueva
mejor calidad de vida a través de mejores empresas, mejores empleos y mejores
emprendedores.

Responsable: Direccién de Franquicias de la Direccion General de Desarrollo
Empresarial y Oportunidades de Negocio.

PYMES

Programa Sistema
Nacional de Garantias

Objetivo: Facilitar el acceso al financiamiento a las micro, pequefias y medianas
empresas en condiciones y plazos competitivos.

Responsable: Direccion de Promocion de Programas de Garantia de la Direccion
General de Acceso al Financiamiento.

Programas
Emergentes

Objetivo: Impulsar la recuperacidon econémica en las zonas afectadas por desastres
naturales mediante el otorgamiento de crédito en condiciones preferenciales y
esquemas crediticios no tradicionales, a las MIPyMEs que hayan interrumpido la
actividad econémica.

Responsable: Direccion de Promocion de Programas de Garantia de la Direccion
General de Acceso al Financiamiento.

Programa Asesoria

Objetivo: Apoyar a las MIPyMEs en el diagnoéstico de sus necesidades de

Financiera financiamiento y en la gestion para obtenerlo.
Responsable: Direcciéon de Desarrollo de Canales de Financiamiento vy
Extensionismo Empresarial de la Direccion General de Acceso al Financiamiento.
Programa Objetivo: Que las MIPyMEs y los emprendedores tengan acceso a mas y mejores
Intermediarios opciones de financiamiento a través de mas y mejores intermediarios.
Financieros No Responsable: Direccion de Desarrollo de Canales de Financiamiento y
Bancarios Extensionismo Empresarial de la Direccion General de Acceso al Financiamiento.
Programa Proyectos Objetivo: Financiar proyectos de inversion que fortalezcan la competitividad de las
Productivos MIPyMEs, como medio para detonar la creacion y conservacion de empleos y el

desarrollo regional.
Responsable: Direccién de Fomento a la Inversion y Coinversiones de la Direccion
General de Acceso al Financiamiento.

Proyecto Promocion

Objetivo: Otorgar apoyos destinados a difundir y promover los esquemas y
mecanismos para el desarrollo de la productividad y competitividad de la micro,
pequeiias v medianas empresas, mediante el acceso a distintas expos y eventos.
Asimismo apoya la formacidon y consolidaciéon de los emprendedores, con la
participacion del sector empresarial y diversas instituciones publicas y privadas.
Responsable: Direccion de Promociéon y Coordinacidén Interinstitucional de la
Direccion General de Acceso al Financiamiento.




Programa Centros
Meéxico Emprende

Objetivo: Otorgamiento de servicios y apoyos publicos o privados para MIPyMEs,
de manera integral, accesible, 4gil y oportuna, de acuerdo con su tamafio y
potencial, en un solo lugar.

Responsable: Direccién General adjunta de Informacion Empresarial de Ia
Direccion General de Capacitacion, Innovacién y Fomento.

Programa
Capacitacion y
Consultoria
Empresarial

Objetivo: Instrumento que permite a las MIPyMEs ser mas rentables y productivas,
mediante la identificacién de programas de intervencion empresarial especializada,
dirigida a una o varias de las areas sustantivas de la empresa.

Responsable: Direccidon de Capacitacion y Consultoria de la Direccion General de
Capacitacion, Innovacion y Fomento.

Programa Moderniza

Objetivo: Proporcionar una consultoria especializada en control de gestion para
empresas turisticas que buscan la obtencion del Distintivo “M”, otorgado por la
SECTUR".

Responsable: Direccidon de Capacitacion y Consultoria de la Direccion General de
Capacitacion, Innovacion y Fomento.

Programa PYME-
JICA

Objetivo: Ofrecer servicios de consultoria con consultores especialistas en
PYMES, que aplican herramientas japonesas para la implementacion de mejoras
inmediatas a bajos costos.

Responsable: Direccidon de Capacitacion y Consultoria de la Direccion General de
Capacitacion, Innovaciéon y Fomento.

Gacelas

Programa Innovacion
y Desarrollo
Tecnoldgico

Objetivo: Fomentar en las PYMES mexicanas la ejecucion de proyectos orientados
a la aplicacion de conocimientos para la mejora y/o desarrollo de nuevos productos,
procesos, servicios o materiales con un contenido significativo de innovacidén
permitiendo a las PYMES ampliar su mercado.

Responsable: Direccion General de Desarrollo Empresarial y Oportunidades de
Negocio.

Programa Parques

No marca un objetivo.

Tecnoldgicos Responsable: Direccion General de Desarrollo Empresarial y Oportunidades de
Negocio.

Programa Objetivo: Fortalecer a las empresas gacela, que son pequeiias y medianas que

Aceleradoras de tienen un mayor dinamismo en el crecimiento de ventas y la generacion de empleos

Negocio respecto del promedio.

Responsable: Direccion General de Desarrollo Empresarial y Oportunidades de
Negocio.

Empresas Tractoras

Programa Centros

Objetivo: Apoyar integralmente a las micro, pequeiias y medianas empresas con el

PYMEXPORTA fin de incorporarlas, consolidarlas y/o diversificarlas en el mercado internacional.
Responsable: Coordinacion de Competitividad Exportadora de la Direccion
General de Acceso a Mercados.

Programa Objetivo: Que las MIPyME cuenten con servicios especializados de consultoria,

Exportaciones: capacitacion, estudios de mercado, planes de negocios y guia empresariales, en

Capacitacion, materia de comercio exterior, a fin de desarrollar sus capacidades y competitividad

Consultoria y Estudios
en Materia de
Comercio Exterior

necesaria para acceder al mercado internacional.
Responsable: Coordinacion de Competitividad Exportadora de la Direccidén
General de Acceso a Mercados.

Programa Organismos
de Comercio Exterior

Objetivo: Identificar la oferta exportable de las micro, pequeiias y medianas
empresas nacionales con el fin de apoyarlas con un servicio integral para iniciarse
y/o consolidarse en el mercado internacional.

Responsable: Coordinacion de Competitividad Exportadora de la Direccion

* La Metodologia Moderniza establece que las empresas que alcancen su implementacion exitosa recibiran el Distintivo “M”, maximo
reconocimiento que otorga la Secretaria de Turismo en México, y que avala la adopcién de las mejores practicas y una distincion de em-
presa Turistica Modelo.




General de Acceso a Mercados.

Programa
Exportaciones; Centro
de atencion
empresarial, puntos de
venta en el extranjero
y comercializadoras

Objetivo: Apoyar la instalacion de los siguientes espacios fisicos:

1) Centros de Atencion Empresarial.

2) Puntos de venta en el extranjero.

3) Comercializadoras
Para otorgar servicios a las micro, pequefias y medianas empresas a fin de
desarrollar su oferta exportable.
Responsable: Coordinacion de Competitividad Exportadora de la Direccidén
General de Acceso a Mercados.

Programa Empresas
Tractoras

Objetivo: Atender al fortalecimiento de las cadenas de valor de los sectores de la
economia que mas potencial tienen para generar empleo: compras de gobierno,
industria de la trasformacién, industria maquiladora, tiendas de autoservicio y
departamentales y cadenas hoteleras.

Responsable: Direccion de Desarrollo de Proveedores y Oportunidades de Negocio
de la Direcciéon General de Desarrollo Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programas Empresas
Integradoras

Objetivo: Promover la integracion de las MIPyME con el fin de fortalecerse para
producir y comercializar sus productos y/o servicios en mercados de alta
competitividad.

Responsable: Direccion de Agrupamiento Empresarial de la Direccion General de
Desarrollo Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programa Parques
Industriales

Objetivo: Fomentar la creacion y fortalecimiento de parques industriales con el
propdsito de ofrecer a las MIPYyME espacios adecuados para la ubicacion de sus
empresas.

Responsable: Direccion de Agrupamiento Empresariales de la Direccién General
de Desarrollo Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programa Proyectos
Estratégicos

Objetivo: Contribuir a detonar el desarrollo regional o sectorial a través de
generacion de empleos, inversion, desarrollo de proveedores, innovaciéon
tecnoldgica y fortalecimiento de cadenas de valor.

Responsable: Direccion de Agrupamiento Empresariales de la Direccion General
de Desarrollo Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programa Desarrollo
Sectorial

Objetivo: Desarrollar y ejecutar programas de impacto en una region o sector, para
fortalecer la competitividad, detonar inversion publica y privada, aplicando
estrategias de desarrollo de proveeduria, con proyectos integrales que generen y
conserven empleos en las MIPyME.

Responsable: Direccion de Desarrollo Sectorial de la Direcciéon General de
Desarrollo Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Programa Hecho en
Meéxico

Objetivo: Que las PYMES proveedoras de los sectores de comercio y turismo se
desarrollen para incrementar sus ventas y se fortalezca el concepto de MARCA
Hecho en México, mediante un programa de promocién y comercializacion de
productos mexicanos.

Responsable: Direccion de Desarrollo Sectorial de la Direcciéon General de
Desarrollo Empresarial y Oportunidades de Negocio.

Elaboracién propia con base en la informacién emitida en 2016 por el Fondo de apoyo para la Micro, Pequeiia y Mediana Empresa

(Fondo PYME) operado por la Secretaria de Economia en México.
Nacional Financiera

NAFINSA es una Institucién que forma parte de la banca de desarrollo del Gobierno Federal, y su funcién
principal es fomentar el desarrollo de la micro, pequefia y mediana empresa, proporcionando financia-
miento, capacitacién y asistencia técnica, con el fin de promover el crecimiento regional y la creacién de
empleos en México. Es un banco de segundo piso, ya que no realiza operaciones directamente con el pablico
en general sino con los bancos comerciales y con otros intermediarios. De acuerdo con lo dispuesto en la
Reforma Financiera y publicado en el DOF del 28 de abril de 2014, la Mision Institucional sera: “Contribuir
al desarrollo econémico del pais a través de facilitar el acceso de las micro, pequefias y medianas empresas




(MIPyME), emprendedores y proyectos de inversion prioritarios, al financiamiento y otros servicios de de-
sarrollo empresarial, asi como contribuir a la formacién de mercados financieros y fungir como fiduciario
y agente financiero del Gobierno Federal, que permita impulsar la innovacién, mejorar la productividad, la
competitividad, la generacién de empleos y el crecimiento regional” .

Los productos y servicios que oferta actualmente son los siguientes:

» X Programa Crédito PyME. K Agente Financiero.

e X Programas Empresariales. K Cadenas Productivas.

e X Capacitaciéon Empresarial. 1
e K Intermediarios Financieros no bancarios.

De enero a junio de 2015, la banca de desarrollo en su conjunto otorg6 financiamiento al sector privado por
544,303 millones de pesos, lo que llev6 a que, a junio de 2015 el saldo de crédito directo e impulsado se ubi-
cara en 1,224,226 millones de pesos, de los cuales, el 35% (438,947 millones de pesos) se le otorg6 al sector
empresarial mediante crédito y garantias ofrecidas por Nacional

Financiera y el Banco Nacional de Comercio Exterior, con lo que se atendié a mas de 333 mil MIPyME.

Del monto de 1,224,226 millones de pesos, al sector rural le correspondi6 el 10.9%, ascendiendo a 133,491
millones de pesos, mediante el financiamiento y garantias otorgadas por los Fideicomisos instituidos en
relacién con la Agricultura, Financiera Nacional de Desarrollo y el Fondo de Capitalizacién e Inversién del
Sector Rural, para atender a mas de 861 mil pequeinos y medianos productores rurales. El restante se desti-
noé a la atencién de otros sectores, tales como, el de infraestructura, vivienda, entre otros.

Nacional Financiera, para operar sus programas de fomento, conté con la colaboracién de 38 bancos comer-
ciales y 107 intermediarios financieros no bancarios, de los cuales 42 son Microfinancieras. Con la aplica-
cién de su Programa de Garantias, incentivé la participacién de los intermediarios financieros en el otor-
gamiento de crédito para MIPyME, el cual durante el periodo de enero a junio de 2015, ascendi6 a 135 mil
millones de pesos, por lo que alcanzé un saldo total de crédito garantizado por 142 mil millones de pesos al
cierre de junio 2015.

Para incentivar el apoyo a empresas medianas instrumenté un esquema de garantia automatica enfocado
al incremento de la productividad y la modernizacién de mediano plazo, con montos de financiamiento de
hasta 50 millones de pesos y se fortaleci6 el respaldo que NAFIN otorga a través de Garantia Selectiva en
créditos hasta por 500 millones de pesos, para que las empresas implementen proyectos de inversién.

A través del Programa de Garantias de Apoyo a las pequefias y medianas empresas exportadoras e importa-
doras, se logr6 que las empresas obtuvieran financiamiento en mejores condiciones y se foment6 la partici-
pacién de los intermediarios financieros en proyectos relacionados con el comercio exterior y de empresas
en sectores o regiones relacionadas con la generacién de divisas.

CONCLUSIONES

Como se muestra en el trabajo de investigacion, se puede obtener financiamiento tanto de la Banca Comer-
cial, como de la Banca de Desarrollo, a través de sus diferentes programas de acceso a financiamiento para
la MIPyME, sin embargo, se argumenta que en nuestro pais la Banca Comercial, tiene oferta pero con ele-
vadas tasas de interés, que en puntos porcentuales excede el riesgo asumido por solicitar financiamiento,
ademas de la falta de acceso a créditos de largo plazo, lo que hace que el costo del capital se eleve y la gran
cantidad de requisitos que exigen estas entidades al empresario.




Aunado a lo anterior, las dificultades que tienen las MIPyME asociadas a la constitucién de garantias, son
las carencias que los pequefios y medianos empresarios identifican que los esta frenando para tener acceso
al financiamiento, lo que sigue siendo un obstaculo para el desarrollo de sus empresas.

Respecto de los Programas de Fomento que otorga la Banca de Desarrollo existen muchos programas ins-
trumentados tanto por el Fondo Nacional Emprendedor, como por Nacional Financiera, sin embargo sus
alcances han sido limitados, si tomamos el Gltimo dato que sefiala que los programas de financiamiento y
garantias que opera Nacional Financiera ha beneficiado a 333,000; mientras el Gltimo censo econémico
sefiala que en México existen 5,654,012 empresas (INEGI, 2014), de las cuales el 94.3% son microempresas y
el 4.7% son empresas medianas.

Respecto de las preguntas ;como se puede obtener financiamiento? ;a qué costo? y ;qué tan factible es te-
ner acceso a él?
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