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LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES.

I.- DEFINICION GENERICA DE LA LICENCIATURA.

La licenciatura en Negocios Internacionales forma profesionales con conocimientos,
habilidades, actitudes y valores que le permitan detectar, analizar, evaluar y proponer
alternativas para la solucion de problemas en los negocios y mercados internacionales,
generando proyectos que incidan en el desarrollo nacional.

II.- PERFIL DEL EGRESADO:

CONOCIMIENTOS.

a)

b)

Debera tener los conocimientos que le permitan comprender, en lo general, el
funcionamiento de los mercados internacionales, asi como los necesarios para
explicar la forma en que las nuevas tecnologias, de computacion y
telecomunicaciones, operan y se interrelacionan dentro del contexto de la economia
global.

Tendra una serie de conocimientos tedricos, técnicos y metodologicos, que le
permitan entender los procesos economicos administrativos, contables y financieros
que se desarrollan en los sectores publico, privado y externo, en los contextos
nacional e internacional.

Se cambia a actitud.

Contara con los conocimientos sobre leyes, normas y procedimientos que rigen las
relaciones de intercambio, asi como los sistemas financieros y contables que le
permitiran comprender, interpretar ¢ incidir en las relaciones juridicas en el &mbito

nacional y en el contexto de la globalizacion comercial.

Se elimina.



g
h)

Serd capaz de comprender la forma en que operan los diferentes sectores a través de
los fendomenos socioeconémicos y sus interrelaciones con los contextos nacional e
internacional.

Es una definicion de valor .

Se elimina: se cambia a actitud.

HABILIDADES:

a)

b)

¢)

d)

g)
h)

1)
k)

D

Sera capaz de generar proyectos de negocios estratégicos para hacer frente a la
globalizacion y la intermacionalizacion de la economia mexicana y sabra como
aprovechar las oportunidades que ofrecen los diferentes tratados comerciales que
ha firmado México.

Promover el desarrollo potencial de la oferta exportable de México, asi como
agente de cambio en el sector productivo, que le permita a nuestro pais ser mas
competitivo en los mercados internacionales con productos mexicanos de calidad.
Saber aprovechar los programas que ofrecen los organismos y mecanismos
internacionales, financieros y comerciales con injerencia directa en las
negociaciones internacionales, asi como los programas de apoyo que ofrecen las
dependencias oficiales, la banca comercial y de desarrollo ( SECOFI, SHCP,
BANCOMEX, NAFIN, ETC.)

Y E) Se fusionan. Planear y evaluar proyectos, asi como seleccionar estrategias
para posesionar las empresas nacionales en los mercados internacionales.

Se fusiono con el insciso d.

Investigar propuestas para desarrollar y aplicar funciones de comercio
internacional en las empresas.

Se elimina:

Se elimina

Se cambia a actitud.

Liderazgo, razonamiento l6gico, juicio critico e innovador.

Forma parte del insciso i.

Que tendra capacidad para promover la colaboracion de equipos, saber comunicar
e identificar problemas, asi como aplicar una adecuada evaluacion de los mismos

para la toma de decisiones con una vision objetiva del futuro acordes con los
cambios observados en otros paises.



m) Saber comunicarse con claridad.

n) Diagnosticar el contexto social politico, econdmico y cultural de los paises donde
s¢ descen establecer relaciones comerciales.

0) Manejo de otros idiomas.
ACTITUDES Y APTITUDES.
Quedo pendiente.

AREAS DE CONOCIMIENTO:
FLEXIBILIDAD..

El sistema de crédito
Que se permita la movilidad estudiantil en instituciones de educacion superior nacionales e
internacionales.
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