De la academia al negocio; se imparte taller de incubacién en temas de salud
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 Siete semanas de preparacion intensa en la FCA para investigadores, creativos y
emprendedores

Como parte de los trabajos coordinados entre la Facultad de Contaduria y
Administracion (FCA), el Instituto Nacional de Ciencias Médicas y Nutricion Salvador
Zubiran (INCMNSZ), el Centro de Ciencias de la Complejidad (C3) y el Seminario
de Investigacion Interdisciplinaria en Biomedicina (SIIB) se impartio en la FCA un
taller para que investigadores y creativos perfeccionen sus proyectos de
emprendimiento en el rea de la salud.

El Programa de Incubacion de Emprendimientos Cientificos en Salud es la tercera
actividad académica que se lleva a cabo en el marco de la colaboracion entre las
instancias mencionadas, y se realizé de manera presencial en las aulas del Método
del Caso de la Facultad del 25 al 27 de septiembre, aunque las sesiones virtuales y
asesorias continuaran durante seis semanas mas.

“Estoy convencido que, de la mano de los expertos, van a tener enormes
posibilidades de salir adelante. Bienvenidos a estas instalaciones que son para los
alumnos de la Facultad y para todos los universitarios; aqui, donde se imparte la
maestria en Alta Direccion”, comentdé Tomas Humberto Rubio Pérez, director de la
FCA, durante el inicio de actividades.




“Espero pronto acompafarlos al lanzamiento de las empresas y dar seguimiento a
sus ideas de negocio y posturas de valentia que los hace seguir adelante”, agregd
frente a estudiantes, organizadores y al exdirector del INCMNSZ e investigador de
la UNAM, David Kershenobich, también promotor del curso, “que sea provechoso
este espacio y exitosa esta experiencia”.

“No es casualidad que estemos aqui, cuando empezamos este curso resulta que
esta Facultad tenia un programa de emprendimiento desde hace un par de afios, y
aqui encontraran personas con maestrias y doctorados en emprendimiento”, apuntd
el Dr. Kershenobich.
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El programa —que incluye las bases de la metodologia EBELI (Emprendimiento
Basado en Evidencia e Innovacion Esbelta)— contiene asesorias en temas como
tecnologias exponenciales, cadenas de valor, conocimiento profundo de los
clientes, entre otros, ademas de talleres y trabajo de campo. También recibiran
mentorias a corto y mediano plazo y sesiones “en oficina” para aclarar dudas.

Pedro Lopez Cela, lider del equipo de ensefianza y director general de FrissOn
Capital, detalld6 la dinamica del taller: “lran conociendo a mayor detalle los
fundamentos de los modelos de negocio, las metodologias, empezaran a jugar un
poco con las herramientas y tendran su primer contacto con los clientes [...] hay
mucha curiosidad, entusiasmo”.



Agreg6 que hay participantes diversos, y que la riqueza de los perfiles generara
resultados interesantes. “Tenemos gente que claramente son investigadores del
sector salud, pero también tenemos gente mucho mas joven, y algunos que ni
siquiera vienen de ese sector”.

“Me siento muy motivada. Me inspira mucho que son muchas actividades, es de
verdad un bootcamp super intenso. Me gusta que vamos a ver resultados y una
curva de aprendizaje muy rapida [...] el enfoque al cliente es muy valioso y la
metodologia me parece excelente”, opind Katia Bernal, de Heal TK, emprendimiento
clinico de regeneracién hepatica.
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